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日
本
產
險
保
險
公
司
二○

○

五
年
度
正
式
決
算
，
自
留
保

險
費
收
入
合
計
有
七
兆
五
千
八
百
一
十
一
億
日
圓
，
與
上
一
年
度

相
比
，
增
加
約
一
％
。
當
然
景
氣
的
恢
復
，
股
市
指
數
的
上
揚
為

主
要
原
因
，
使
火
災
保
險
，
地
震
保
險
，
及
水
險
的
業
務
都
有
成

長
，
同
時
，
主
力
汽
車
保
險
業
務
亦
是
四
年
來
首
次
出
現
成
長
，

其
原
因
及
今
後
發
展
動
向
，
值
得
深
入
探
討
。

汽
車
保
險
市
場
自
一
九
九
七
年
實
施
自
由
化
以
來
，
相
同

的
保
險
費
及
服
務
產
生
差
別
化
，
激
化
了
競
爭
；
直
銷
公
司
以
風

險
細
分
型
商
品
登
場
，
大
保
險
公
司
也
跟
著
追
隨
，
並
以
擴
大
補

償
範
圍
相
對
抗
，
並
教
導
消
費
大
眾
選
擇
投
保
汽
車
保
險
時
，
首

先
注
重
的
是
﹁
補
償
內
容
﹂
及
﹁
保
險
費
﹂
的
低
廉(

參
照
表
一)

如
以
補
償
內
容
選
擇
，
則
東
京
海
上
日
動
、
損
保J

a
p
a
n

，

三
井
住
友
海
上
等
三
家
商
品
為
侯
補
，
補
償
內
容
充
實
型
的
汽
車

險
保
單
，
也
可
配
合
需
求
達
到
降
低
保
險
費
的
效
果
；
例
如
汽
車

保
險
費
的
計
算
，
以
設
定
駕
駛
者
年
齡
條
件
，
其
差
距
甚
大
，
全

年
齡
擔
保
與
限
三
十
五
歲
以
上
，
兩
者
差
別
約
有
二‧

五
倍
。

日
本
汽
車
保
險
市
場
現
況

王 

光 

煜

保險種類 保障額之目標 檢查要點

對人賠償 無限制為基本
承保支付超過汽車強制險(死亡3000
萬圓，體傷120萬圓)部份。

對財物賠償 2000萬圓
承保毀損對方車輛或承載貨物或道路
交通標識等財物損失。

乘客傷害
1000萬圓(如另有投
保人身傷害險時也可
免保)

死亡時保險金額。體傷入院0.15%，
門診0.1%，每日可支付金額(體傷部
位。症狀別也可領一定金額)

自損事故
自動附加於對人賠償
保險

駕駛者單獨發生事故而致死傷時支
付。保險金額最高1500萬圓。

無保險車傷害
如投保無限制對人賠
償時自動附加2億

支付肇事逃逸，對方無投保而發生事
故致死亡，或殘廢時。

人身傷害 3000萬圓

不問事故過失比例，契約汽車之乘座
之人，受人身傷害之治療費，停業損
失，慰問金等均可支付。乘座他車或
步行中，發生事故也承保在內。

車
輛
保
險

一般
依車輛標準價格(購入
五年內)

交通事故，竊盜，火災，颱風等事故
受傷害時補償。自損受害也補償。

經濟型
僅限補償汽車與汽車碰撞之損失
(肇事逃逸除外)。

表一                      投保任意汽車保險之檢查要點
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三
井
住
友
海
上
推
出
的
﹁M

O
S
T

家
庭
型
﹂
汽
車
險
保
單
，

其
臨
時
駕
駛
者
的
保
障
範
圍
屬
自
動
附
加
，
因
此
，
投
保
時
可
註

明
﹁
平
常
駕
駛
為
五
十
歲
父
親
，
二
十
歲
兒
子
是
偶
而
回
家
時
才

使
用
﹂
的
條
款
；
過
去
必
須
以
﹁
全
年
齡
擔
保
﹂
才
能
有
保
障
，

如
今
，
雖
以
年
齡
條
件
限
三
十
五
歲
以
上
投
保
，
而
兒
子
駕
駛
時

也
包
含
在
內
，
保
險
費
則
可
以
節
省
四
成
。

﹁M
O

S
T

家
庭
型
﹂
的
承
保
範
圍
，
同
時
擴
及
人
身
傷
害

險
，
被
保
險
家
族
遭
遇
交
通
事
故
以
外
的
日
常
生
活
事
故
，
也
能

其
承
保
範
圍
，
有
多
項
投
保
計
劃
可
供
選
擇
。

損
保J

a
p
a
n

的
﹁O

N
E
.d

o

﹂
以
打
破
車
輛
保
險
常
識
受
到

注
目
的
商
品
。
以
往
車
輛
保
險
必
須
以
時
價
訂
定
契
約
，
而
﹁ 

O
N

E
.d

o

﹂
對
於
想
要
加
入
車
輛
保
險
，
但
又
嫌
保
險
費
率
偏

高
，
考
慮
降
低
投
保
金
額
；
反
而
﹁
舊
車
修
理
後
仍
可
以
乘
座
﹂

時
，
思
考
提
高
投
保
金
額
，
設
定
﹁
修
理
支
付
限
度
額
﹂
，
較
低

廉
的
保
險
費
能
支
付
一
定
範
圍
的
修
理
費
，
或
確
保
舊
年
式
的
汽

車
也
能
獲
得
從
前
所
未
曾
的
修
理
費
用
補
償
。

再
者
，
﹁O
N

E
.d

o

﹂
人
身
傷
害
的
補
償
圍
擴
及
犯
罪
被
害

事
故
為
其
特
徵
。 

東
京
海
上
日
動
的
﹁T

o
tal A

ssist

﹂
保
單
的
其
最
大
特
徵
，

是
發
生
事
故
住
院
時
，
提
供
各
種
保
障
之
明
細
表
，
到
因
應
各
種

狀
況
的
必
要
服
務
，
這
是
業
界
首
次
籌
劃
採
行
的
；
其
可
供
選
擇

性
的
服
務
，
有
病
床
差
價
費
、
個
人
電
腦
、
租
用D

V
D

機
、
軟
體

等
費
用
、
家
事
代
勞
雇
家
費
、
代
看
小
孩
家
庭
教
師
費
等
等
。

其
服
務
項
目
從
住
院
三
日
後
開
始
計
算
，
最
高
可
求
償

一
百
八
十
萬
日
圓
。
與
﹁M

O
S
T

﹂
相
同
，
臨
時
駕
駛
者
的
保
障

也
自
動
附
加
。

另
一
方
面
，
投
保
保
險
費
低
廉
的
保
單
就
找
直
銷
公
司

了
，
直
銷
公
司
從
一
九
九
七
年
九
月A

m
e
ric

a
n
 H

o
m

e
 

的
﹁
風

險
細
分
型
汽
車
保
險
﹂
發
行
開
始
，
之
後
，Z

u
ric

h
 
A

X
A

、

D
ire

c
t

、S
o
n
y

產
險
、
三
井D

ire
c
t

、
損
保2

4
,

陸
續
加
入
；
現
已

有
六
家
直
銷
公
司
，
其
業
務
占
汽
車
保
險
市
場
的
三‧

五
％
，
如

以
直
銷
契
約
為
對
象
的
個
人
保
險
，
則
已
突
破
五
％
。
若
以
大
都

市
的
市
占
率
則
接
近
一○

％
，
前
景
看
好
。(

參
照
表
二)

一
般
而
言
，
直
銷
公
司
的
行
銷
對
象
，
以
低
事
故
率
年
齡

層
及
車
種
為
目
標
，
保
險
費
比
大
產
險
公
司
低
廉
二
至
三
成
；
但

是
，
營
業
據
點
少
，
事
故
發
生
時
對
應
效
率
較
低
，
是
其
缺
陷
。

其
實
，
投
保
汽
車
險
最
重
要
是
事
故
發
生
時
的
對
應
，

﹁
二
十
四
小
時
三
百
六
十
五
天
事
故
受
理
﹂
是
汽
車
保
險
的

常
識
，
實
際
上
保
險
公
司
﹁
受
理
﹂
，
並
非
﹁
二
十
四
小
時

三
百
六
十
五
天
事
故
對
應
﹂
，
此
現
象
，
存
在
於
大
多
數
直
銷
及

保
險
公
司
；
例
如
星
期
五
夜
間
發
生
事
故
，
從
對
方
要
求
迅
速
安

排
代
車
時
，
要
待
星
期
一
經
辦
者
決
定
後
，
才
能
有
具
體
的
回
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公司名稱
簽單自留保險費收入(包含儲蓄險)

2006年
(百萬圓)

前期比
(%)

2005年
(百萬圓)

前期比
(%)

2004年
(百萬圓)

前期比
(%)

2003年
(百萬圓)

America Home 76,415 22.9 62,198 16.3 53,469 15.5 46,304

Zurich保險公司 41,914 9.5 38,268 6.6 35,884 -1 36,251

AXA產險 20,054 23.2 16,271 23.6 13,160 37.8 9,551

Sony產險 45,000 20.1 37,464 23.3 30,390 28.2 23,697

三井Direct 18,422 16.1 15,871 27.7 12,427 50.4 8,263

Sonpo24 6,492 3.1 6,297 8.5 5,805 68.8 3,439

直      銷      計 208,297 18.1 176,369 16.7 151,134 18.5 127,504

總               計 9,059,154 -0.7 9,214,403 -0.6 9,175,024 -1.6 9,321,102

日本六大汽車險直銷公司保險費收入比較表

公司名稱
比               率

2006(%) 2005(%) 2004(%) 2003(%)

America Home 0.8 0.7 0.6 0.5

Zurich保險公司 0.5 0.4 0.4 0.4

AXA產險 0.2 0.2 0.1 0.1

Sony產險 0.5 0.4 0.3 0.3

三井Direct 0.2 0.2 0.1 0.1

Sonpo24 0.1 0.1 0.1 0

直     銷     計 2.3 1.9 1.6 1.4

總             計 100 100 100 100

表二                                 日本六大汽車險直銷公司保險費收入比較表

註：1. 直銷保險公司自1997年9月America Home開始銷售風險細分型汽車險，之後，1998年1月Zurich，1999年7月AXA，

999年10月Sony，2000年6月三井Direct，2000年3月安田Life Diret，(後改為Sonp 24)相繼銷售，成為風潮。 

2. 直銷保險公司主要業務為汽車強制險，汽車險, 及傷害險。

3. 2006年為2005.4.1~2006.3.31餘類推。

4. -為負數  

覆
。

最
近
，
直
銷
公
司
連
假
日
也
有
事
故
對
應
服
務
的
保
險
公

司
陸
續
增
加
，
實
際
上
，
在
網
路
上
有
各
種
調
查
，
對
事
故
經
驗

者
問
卷
，
保
險
公
司
的
事
故
對
應
之
滿
足
度
，
有
的
直
銷
公
司
名

次
還
比
大
產
險
公
司
更
高
；
對
直
銷
公
司
而
言
，
所
謂
事
故
發
生

時
對
應
遜
色
之
成
見
，
恐
怕
有
待
修
正
呢
？

直
銷
公
司
中S

o
n
y

產
險
率
先
實
施
事
故
對
應
服
務
，
現

在
，
不
問
週
日
，
早
上
九
時
起
至
午
後
八
時
止
，
都
有
事
故
對
應

服
務
，
週
末
深
夜
事
故
發
生
，
翌
日
就
能
獲
得
對
應
；
再
者
，
死

亡
等
重
大
事
故
時
，
既
使
假
日
擔
任
幹
部
則
即
刻
訪
問
契
約
者
，

說
明
事
故
解
決
流
程
及
必
要
手
續
，
努
力
減
輕
事
故
後
之
不
安
。

S
o
n
y

產
險
對
汽
車
實
際
上
行
走
距
離
未
達
約
定
區
分
時
，

續
約
時
其
差
額
可
轉
用
優
待
制
度
，
為
該
公
司
獨
自
導
入
服
務
，

頗
獲
好
評
；S

o
n
y

是
產
險
市
場
後
起
之
秀
，
汽
車
險
保
費
已
經

連
續
四
年
高
居
直
銷
公
司
首
席
，
其
強
調
﹁
差
異
化
﹂
商
品
及
服

務
理
念
，
業
界
獨
樹
一
幟
。

不
過
，
車
輛
保
險
金
額
超
過
七
百
萬
圓
的
高
級
車
，
該
公

司
不
予
承
保
，
銷
定
中
小
型
車
，
為
承
保
對
象
；
此
一
經
營
策
略

的
關
鍵
，
值
得
注
意
。

事
故
立
即
對
應
措
施
值
得
一
提
，
是
富
士
火
災
對
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﹁V
e
ry

e
st

﹂
契
約
者
，
所
提
供
二
十
四
小
時
三
百
六
十
五
天
，

職
員
常
駐
的
﹁S

a
fe

ty 2
4
 S

e
rv

ic
e
 C

e
n
te

r

﹂
受
理
；
事
故
發

生
，
受
理
一
小
時
之
內
，
告
知
初
期
對
應
狀
況
的
﹁
安
心C

a
ll 

1

﹂
，
開
始
評
估
運
作
。

富
士
火
災
判
斷
認
為
﹁
汽
車
保
險
事
故
發
生
，
儘
早
對
被

保
險
人
對
應
，
告
知
其
實
際
狀
況
，
以
消
除
保
戶
的
不
安
，
與
圓

滿
處
理
事
故
善
後
的
第
一
步
﹂
。

受
理
之
後
一
小
時
之
內
，
立
即
與
相
關
單
位
連
絡
，
包
括

修
理
工
廠
、
醫
院
等
，
同
時
，
四
十
八
小
時
內
實
際
訪
問
被
保
險

人
，
說
明
有
關
解
決
事
故
手
續
，
並
提
供
處
理
事
故
的
建
議
，
此

一
事
故
對
應
的
模
式
，
期
待
成
為
汽
車
保
險
理
賠
服
務
的
基
準
。

影
響
汽
車
保
險
成
長
的
二
大
因
素
，
一
為
承
保
汽
車
台

數
，
一
為
保
險
費
單
價
。
汽
車
險
提
供
無
事
故
優
惠
條
款
之
後
，

不
利
於
保
險
費
業
績
的
成
長
；(

參
照
表
三)

二○
○

五
年
度F

le
e
t

契
約(

一
契
約
者
所
有
，
使
用
汽
車
台
數
十
台
以
上
者
團
體
契
約)

加
上
價
格
競
爭
，
但
是
東
京
海
上
日
動
的
﹁T

o
tal A

ssist

﹂
，
三

井
住
友
海
上
的
﹁M

O
S
T
 F

IR
S
T
 C

L
A

S
S

﹂
，
及
損
保J

ap
an

的

﹁O
N

E
.d

o

﹂
等
投
入
高
附
加
價
值
商
品
產
生
效
果
，
與
前
年
度

相
比
，
已
有
改
善
。

而N
o
n
 F

le
e
t

契
約(

一
契
約
者
所
有
，
使
用
汽
車
台
數
九
台

以
下
者
，
個
人
契
約)

，
東
京
海
上
日
動
件
數
成
長
一‧

二
％
，

2006年3月期

公司名稱
合計 Non Fleet  Fleet

自留保險費收入 契約台數 保險費單價 契約台數 保險費單價 契約台數 保險費單價

東京海上日動 0.5 1.3 -0.3 1.2 -0.6 1.9 2.3

損保Japan 0.7 1 0 0.8 0 2.3 0.6

三井住友海上 0.4 0.7 0.1 0.5 0.1 1.9 0.1

Aioi損保 0.8 1.6 -0.8 0.6 0 9.4 -5.7

日本興亞損保 -1.7 -0.9 -1 -1.6 -0.8 3.1 -2.2

Nisay同和 0 1.5 -0.9 1.8 -0.9 -0.3 -1.1

富上火災 -1.2 -1.5 0.3 -1.3 0.1 -3.2 2.2

日新火災 -1.3 0.7 -1.4 0.9 -1.5 -0.3 -0.9

2005年3月期

公司名稱
合計 Non Fleet  Fleet

自留保險費收入 契約台數 保險費單價 契約台數 保險費單價 契約台數 保險費單價

東京海上日動 -2 0.4 -2.8 0 -2.3 3.2 -3.5

損保Japan -0.7 1 -1.6 0.7 -1.5 2.8 -1.7

三井住友海上 -1 1.2 -2.4 1 -2.5 1.9 -1.9

Aioi損保 -2.4 0.5 -1.6 -0.2 -1 5.6 -5.9

日本興亞損保 0.1 4 -3.4 4.3 -2.7 2.6 -7.5

Nisay同和 -0.2 1.1 -1.3 1.2 -1.2 0.8 -2.3

富上火災 -3.1 -1.4 -1.3 -1.6 -1.6 0 1.6

日新火災 -2.1 -0.5 -1 -0.1 -1 -2.9 -1.4

表三                  日本八大產險公司汽車險之保險費單價、契約台數比較表                (單位%)

註：1. 資料來源：本東洋經濟2006年版「生保損保」特集。   2.-為負數
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等
合
併
大
保
險
公
司
亦
出
現
成
長
走
勢
；
以

上
情
況
造
成
大
保
險
公
司
二○

○

五
年
度
的
汽
車
保
險
費
，
四
年

來
首
次
反
轉
，
呈
現
成
長
的
業
績
，
這
是
投
入
新
商
品
發
揮
提
昇

單
價
效
應
，
顯
現
符
合
某
顧
客
層
之
需
求
。

日
本
經
濟
新
聞
記
者
曾
訪
問
日
本
產
物
保
險
協
會
兒
玉
正

之
會
長
，
﹁
何
種
汽
車
保
險
，
顧
客
才
能
接
受
呢
？
﹂
其
回
答
是

顧
客
有
二
大
類
，
一
種
是
不
願
支
付
高
額
的
保
險
費
者
，
則
建
議

投
保
保
障
最
低
限
度
之
極
簡
單
商
品
；
另
一
種
是
期
望
無
微
不
至

高
保
障
的
顧
客
，
則
提
供
量
身
打
造
型
的
商
品
，
形
成
二
極
化
發

展
。

例
如
豐
田
高
級
車
﹁L

u
x
u
s

﹂
車
主
，
銷
售
保
障
內
容
充
實

型
的
汽
車
險
保
單
，
保
險
費
單
價
可
能
是
低
保
費
的
三
倍
以
上
，

年
保
費
約
有
二
十
一
萬
日
圓
，
而
且
投
保
率
高
達
九
八
％
；
許

多
產
險
公
司
終
於
發
現
，
量
身
打
造
型
商
品
也
有
深
厚
市
場
，
因

此
，
特
別
加
強
訓
練
資
深
經
理
級
人
員
，
提
昇
營
業
水
準
，
改
善

企
業
形
象
。

汽
車
保
險
基
本
上
為
一
年
期
保
險
單
，
每
年
必
須
辦
理
續

約
手
續
，
假
定
要
變
更
保
險
公
司
，
其
等
級
優
待
仍
可
適
用
，

多
拿
幾
家
的
報
價
單
，
比
較
檢
討
，
選
擇
最
適
合
的
保
險
公
司
投

保
！

︵
作
者
：
產
險
業
退
職
人
員
︶
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